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●表紙について
DNT及びDEVELOP（開発する）の「D」に未来の光をイメージして
デザインしました。

●東日本販売部
東京営業所  ☎03-5710-4501 〒144-0052 東京都大田区蒲田5-13-23（TOKYU REIT 蒲田ビル）
札幌営業所  ☎011-822-1661 〒003-0012 札幌市白石区中央二条1-5-1
仙台営業所  ☎022-236-1020 〒983-0034 仙台市宮城野区扇町5-6-20
北関東営業所 ☎0285-24-0123 〒323-0025 小山市城山町2-10-14（日光堂ビル）
埼玉営業所  ☎048-601-0711 〒330-0843 さいたま市大宮区吉敷町4-261-1（キャピタルビル）
新潟営業所  ☎025-244-7890 〒950-0912 新潟市中央区南笹口1-1-54（日生南笹口ビル）
千葉営業所  ☎043-225-1721 〒260-0015 千葉市中央区富士見2-7-5（富士見ハイネスビル）
神奈川営業所  ☎042-786-1831 〒252-0233 神奈川県相模原市中央区鹿沼台1-7-7（トラスト・テック相模原ビル）
静岡営業所  ☎054-254-5341 〒420-0857 静岡市葵区御幸町8（静岡三菱ビル）
●西日本販売部
大阪営業所  ☎06-6466-6618 〒554-0012 大阪市此花区西九条6-1-124
名古屋営業所 ☎052-332-1701 〒460-0022 名古屋市中区金山1-12-14（金山総合ビル）
富山営業所  ☎076-451-9470 〒930-0997 富山市新庄北町5-1
京滋営業所  ☎075-595-7761 〒607-8085 京都市山科区竹鼻堂ノ前町46-1（三井生命京都山科ビル）
神戸営業所  ☎078-362-0091 〒650-0025 神戸市中央区相生町1-2-1（東成ビル）
岡山営業所  ☎086-255-0151 〒700-0034 岡山市北区高柳東町13-5
広島営業所  ☎082-286-2811 〒732-0802 広島市南区大州3-4-1
高松営業所  ☎087-869-2585 〒761-8075 高松市多肥下町1511-1（サンフラワー通り東ビルⅠビル）
福岡営業所  ☎092-938-8222 〒811-2317 福岡県糟屋郡粕屋町長者原東3-10-5
長崎営業所  ☎095-824-3457 〒850-0033 長崎市万才町3-4（長崎ビル）

本　　　　社 ☎06-6466-6661 〒554-0012 大阪市此花区西九条6-1-124
大阪事業所  ☎06-6466-6661 〒554-0012 大阪市此花区西九条6-1-124
那須事業所  ☎0287-29-1611 〒324-8516 大田原市下石上1382-12
小牧事業所  ☎0568-72-4141 〒485-8516 小牧市大字三ッ淵字西ノ門878
相模製造所  ☎046-246-1361 〒243-0801 厚木市上依知1043
滋賀製造所  ☎0748-77-5428 〒520-3114 滋賀県湖南市石部口3-3-1
東京営業本部 ☎03-5710-4501 〒144-0052 東京都大田区蒲田5-13-23（TOKYU REIT 蒲田ビル）
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●フリーダイヤル

　本年も残り数か月で年が暮れようとしています。この間、政治・経済・社会・環境
の各方面で、我が国にも少なからず影響を及ぼすような出来事が幾つか生じまし
た。この内、6月1日に世界で二番目のCO2排出国である米国がパリ協定を離脱す
るという声明は世界中に大きな衝撃が走りました。国際社会がパリ協定の発効を
受けて、今まさに低炭素化に向けての取り組みを加速させようという時に出され
たものであり、既に発生している気候変動の影響に苦しむ人々や次の世代にとっ
ても、極めて遺憾なものであるとの見方が大方であろうと推察いたします。
　この様ななかで、当社は「新しい価値の創造を通じて地球環境や資源を護り、
広く社会の繁栄と豊かな暮らしの実現に貢献できる企業を目指します。」との経営
理念に則り、持続的成長力も持つ企業を目指し、事業展開を図っております。
　当社は前中期経営計画期間（2014～2016年度）において、さらなる収益力と
グローバル展開力を持つ企業への成長を目指し、コスト競争力の強化や新たなビ
ジネスモデルの構築に取り組んでまいりました。これらの取り組みを継続発展させ、
競争の激化が増す経営環境に対処すべく、新中期経営計画（2017～2019年
度）を策定し、以下の重点課題および施策、即ち、
①国際的なイベント開催に備えた国内インフラ市場における新設・メンテナンス
需要の確実な取り込み、②重防食技術やインクジェット技術など、当社の強みを
生かした新規市場開拓の推進、③高付加価値品の販売拡大、製品別に販売戦
略の見直しおよび、生産体制の適正化による国内塗料事業のさらなる強化、④強
みをもつ分野や地域への集中・特化、および重防食塗料の継続的海外展開によ
る海外塗料事業の継続的・積極的拡大を設定いたしました。　
　上記課題の解決のためには新技術や新商品の整備が不可欠であり、これまで
以上に研究開発の質的水準を高め、加速させてまいります。これにより、当社独自
の強みをさらに洗練・発展させることで、将来性のある企業であり続けるべく努め
てまいります。
　読者の皆様には何卒一層のご支援を賜りますようお願い申し上げます。
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